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                                                                           16 ИЮНЯ
ФОРУМ ЛИДЕРЫ РЫНКА НЕДВИЖИМОСТИ 2023 
Казань, РИВЬЕРА (ул. Ф. Амирхана, 1 А)
ПРОГРАММА ФОРУМА:
	Время

	Спикеры
	Анонс

	08.20-09.00
	РЕГИСТРАЦИЯ УЧАСТНИКОВ

	

	09.00-09.10
	АНАСТАСИЯ ГОЛЯШЕВА –
Президент Гильдии риэлторов
	Открытие Форума, приветственное слово от Партнеров.


	09.10-09.45
	Генеральный партнер мероприятия: СБЕРБАНК

ЛАКЕЕВ ВИТАЛИЙ Старший аналитик  Аналитического управления центрального аппарата ПАО Сбербанк


УСОВА МАРИНА, 
ЩУРОВА МАРИНА - Куратор направления аккредитивов и счетов  Эскроу Управления торгового финансирования и документарных операций ВВБ ПАО Сбербанк

БОРИСОВ АЛЕКСЕЙ -Начальник отдела развития сервисов Домклик отделения Банк Татарстан ПАО Сбербанк.
	


«Тенденции на рынке жилой недвижимости России по республике Татарстан»






«Встраивание аккредитивов Сбербанка в сделки с недвижимостью»




«Обзор развития площадки Домклик»


	09.45-10.15
	АНАСТАСИЯ ГОЛЯШЕВА –
Президент Гильдии риэлторов
	
«Профессия Риэлтор»
· История развития рынка риэлторских услуг в Татарстане
· Как трансформируется профессия сегодня и что нас ждет в будущем


	10.15-10.50
	ИННА АДГАМОВА  - 
руководитель АН "АЛЬТЕРА" 
	«Опыт Альтеры: Экспертный подбор недвижимости»

· Как работать по самому высокому прайсу в Казани
· Как подбирать новостройки всегда платно, и выгодно для Покупателя
· Как научится работать и инвесторами
· Работа с Продавцами на условиях эксклюзивного договора

	10.50-11.20
	НАТАЛЬЯ КИВОКУРЦЕВА - руководитель АН  «САМОЛЕТ  ПЛЮС ЦЕНТР», тренер по продажам для риэлторов РФ.

	«Система личных продаж для риэлтора»

· Какие знания и навыки помогают продавать лидерам рынка?
· Что внедрить в свою работу в 2023 для увеличения продаж?
· Как в 3 шага сделать работу с клиентами понятной и результативной



	11.20-11.50
	КОФЕ-БРЕЙК
	

	11.50-12.20
	АНАСТАСИЯ ГИЗАТОВА – руководитель АН «СЧАСТЛИВЫЙ ДОМ» 

	«Как будет развиваться Казань»

· Какие перспективы ждут столицу Татарстана 
· Где покупать новостройки и почему
· Инвестиционно - привлекательные районы города


	12.20-12.50
	ЕВГЕНИЯ РИПКО – 
Топ-агент компании «АЛЬТЕРА»
	«Практика ТОП-агента»

· Как закрывать до 18 сделок в месяц, до 100 в год
· Как выстроить систему работы с личным помощником
· Как закрывать сделки с комиссией 1.5млн
· Как работать с любовью и энергией, преодолевая любые изменения на рынке недвижимости и не выгорать


	12.50-13.20

	САДРЕЕВ РУСЛАН – вице-президент Ассоциации
директор компании «Премьер-недвижимость» 
	«Ценообразование риэлторской услуги»

· Ценность риэлторских услуг для клиентов
· Как повышать прибыль компании в условиях роста расходов
· Способы оптимизации расходов компании
· Поэтапная оплата услуг клиентом (продавцом объекта)
· Как заключить договор С ПРОДАВЦОМ и получить предоплату?



	13.20-14.20
	ОБЕДЕННЫЙ ПЕРЕРЫВ
	

	14.20-15.10
	ДИЛЯРА МАЛЬЧИКОВА  -Исполнительный директор АН «ФЛЭТ» и 
ОЛЕГ ВЕРЕТЕННИКОВ – руководитель отдела сопровождения клиентов АН «ФЛЭТ»

	«Что формирует положительную репутацию и постоянный поток клиентов в долгосрочной перспективе?»

· Спикеры затронут актуальные темы и предложат решения следующих вопросов: 
· Что делать, чтобы клиент был с вами в долгосрочной перспективе и давал поток рекомендаций.
· Что собой представляет качественная услуга в агентстве недвижимости сегодня?
· Создание ценности услуги для клиента. Какие инструменты использовать?
· Какие бизнес – процессы и структуры важно развивать для этого?


	15.10-15.50
	КУЗЬМИНА ЛИЛИЯ 
- Руководитель  отдела продаж АН «ЭТАЖИ - Казань»

ТАЛИПОВА ЭЛЬМИРА
-лучший риелтор 2022 года в АН  «ЭТАЖИ - Казань"
	
"От 0 до 80 - или мой стартап в системе "Этажи"


"Когда и как приходит успех?"

	15.50-16.20
	УСМАНОВ РАМИЛЬ - Президент Федерации ИЖС
	«Стратегии развития рынка ИЖС в 2023-2024 году»


	16.20-16.40
	АЛЕКСЕЕВА ЭЛЬВИРА
 – руководитель АН «ПРИОР»
	«Ипотека Дорого»

· Как одобрить ипотеку клиенту на такие суммы и при этом получить максимальную комиссию со сделки!?

· Ипотека, как один из самых лучших инструментов увеличения благосостояния как для клиентов, так и для риелторов 

· Какая ипотека несёт добро и клиенту и риелтору, а какая зло?

· Почему кто-то одобряет ипотеку бесплатно и у него не получается, а кто-то делает это дорого и клиенты возвращаются к нему снова и снова? 


	16.40-17.10
	КОФЕ-БРЕЙК
	

	17.10-17.40
	ИЛЬДАР ФАЙЗУЛЛИН – руководитель АН «ПОРТАЛ 116»
АЛЬБИНА ГАФФАРОВА – руководитель АН «ТАТНЕД» и 

	«Наши лучшие кейсы по инвестициям в зарубежную недвижимость»

	17.40-18.00
	МАРАТ  ИДИАТУЛЛИН - руководитель аналитического отдела «Урбан Медиа» 
	«Аналитика рынка новостроек Казани: что нужно знать, чтобы продавать»
Вы узнаете:
· Что изменилось в продажах новостроек за первые 5 месяцев 2023 года 
· О  рейтинге жилых комплексов и девелоперов- кто преуспел  за первые 5 месяцев 23 года? 
· О темпах продаж, динамике средней цены и трендах рынка новостроек - что впереди?
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